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EL TERRASSENSE ORIOL MARÍN DISEÑA UN PORTAL DE INTERNET PARA AHORRARSE LOS GASTOS QUE CARGA EL PROMOTOR INMOBILIARIO

Hogarum.com promete viviendas
hasta un 30 por ciento más baratas

El terrassense Oriol Marín frente al portal que pone en contacto a compradores y constructores. JORDI SEGARRA

> El truco está en
reunir a compradores
interesados en un
mismo punto

> La red los pone
en contacto y ellos
mismos actúan
como promotores

Cristina Moragas

¿Alguien renunciaría a comprar una
vivienda un treinta por ciento más ba-
rata? El sentido común dice que no y
esto es precisamente lo que ha movi-
do a Oriol Marín, un terrassense de 24
años, a crear Hogarum.com. Un por-
tal de internet que pretende reunir a
aquellas personas interesadas en
comprar una vivienda en un punto
determinado para que ejerzan ellas
mismas de promotoras. El resultado:
se ahorrarán el treinta por ciento que
cargan los promotores convenciona-

les y un piso que les costaría 204 mil
euros les puede salir por 168 mil.

Marín está más que convencido de
las bondades de una iniciativa pione-
ra en España que lo único que busca,
dice, es facilitar el acceso a la vivien-
da. “Es más barato porque eliminas
intermediarios y más seguro porque
tú mismo eres el promotor”, explica.

El funcionamiento de Hogarum.com
se antoja un tanto complicado, pero
este joven terrassense asegura que
está todo atado y bien atado para que
el cliente tenga garantías absolutas. El
proceso empieza cuando el compra-

dor entra en la página web e indica
qué tipo de vivienda quiere y en qué
zona. Para acotar el territorio -toda Es-
paña- el sistema pide al usuario que
introduzca un código postal.

COMUNIÓN DE INTERESES El portal tie-
ne una vía de acceso para comprado-
res y otras vías para propietarios de so-
lares, arquitectos, constructores y ase-
sores legales. Cada uno de estos pro-
fesionales se pone a disposición del
resto y el programa informático se
ocupa de hacer coincidir intereses. Si
existe un grupo de diez personas, por

ejemplo, deseosas de comprar un in-
mueble en el sur de Terrassa (código
postal 08223) el ordenador busca
quién ha manifestado que tiene un so-
lar en venta en esa zona y qué cons-
tructores o arquitectos podrían servir
para este proyecto. El mecanismo se-
ría el mismo para Menorca o Málaga.

Con toda esta información se elabo-
ra una propuesta y se manda al inte-
resado. Si le convence (el sitio, el pre-
cio, las condiciones de pago, los pro-
fesionales escogidos...), el cliente tie-
ne 72 horas para confirmar la opera-
ción. Luego tendrá que presentarse en
la notaría indicada y depositar una
primera cantidad económica que ser-
virá para pagar el contrato de arras del
solar. Si no le convence la propuesta,
no hay que abonar cantidad ninguna.

Marín insiste en que todos los pasos
son seguros -el grupo se constituye en
una sociedad promotora que se di-
suelve una vez finalizado el edificio-
porque lo que interesa es que los pro-
yectos sean viables. Hogarum se ocu-
pa incluso de los tramitar la hipoteca
con la entidad bancaria y en un futu-
ro intentará negociar también con las
administraciones públicas para poder
adquirir suelo a más bajo precio y re-
ducir aún más los costes. Otra posibi-
lidad de futuro, dice Marín, es ampliar
el radio de acción y ofrecer operacio-
nes a escala internacional.

Q U É M E P I D E N

La persona que entra en Hogarum.com
dispuesta a comprar un inmueble ten-
drá que contestar un formulario en
que le preguntarán:

■ Qué quiere. Una vivienda, un local
comercial, una oficina, un párking... El
programa permite acotar si se quiere
un ático, una planta baja, el número
de habitaciones...
■ Dónde lo quiere. Nombre de la ciu-
dad y código postal.
■ Titulares. Compra en solitario o
compartida.
■ Vecinos. El comprador puede pedir
tener a su hermana o su madre en el
mismo rellano.
■ Precio. Cantidad que estaría dispues-
to a pagar. También se pide al cliente
su disponibilidad económica para po-
der gestionar la hipoteca.

Una idea que
nace en Terrassa
Hogarum es una iniciativa que
empezó a forjarse hace un año
de la mano de Oriol Marín, un
psicólogo terrassense de 24 años
decidido a optimizar el proceso
de compra de una vivienda para
minimizar costes. Su propuesta
se ha ido concretando con la co-
laboración de un grupo de eco-
nomistas, abogados, informáti-
cos, diseñadores y profesionales
del sector de la construcción que
han puesto en marcha el portal
Hogarum.com; nacido en Terras-
sa pero con sede física en la ca-
lle de Casanovas de Barcelona. La
empresa presume de ser pione-
ra en España y en todo el mun-
do y confía en las posibilidades
infinitas de internet para salir
adelante. Mientras un promotor
convencional, dice Marín, gana
un treinta por ciento en cada vi-
vienda que vende, los honorarios
de Hogarum.com ascienden al
uno por ciento del importe final
del piso. “No queremos ganar
mucho en cada operación sino
hacer muchas operaciones”.


